BTS MECP

Metiers de I'Esthétique
Cosmeétique Parfumerie

Lycee Jean Cassaigne - Saint Pierre du Mont (40)




Le BIS MECP

Pour les bacheliers qui :

o S'intéressent au secteur de I'ESTHETIQUE,
COSMETIQUE, PARFUMERIE dans ses TT

dimensions scientifiques, manageriales, —
commerciales.

e Disposent de compétences scientifiques
et techniques.

e Ontle golt du travail en équipe.

e Disposent de capacites d'analyse,
d'organisation et d'autonomie.

o« Communiquent avec aisance en francais a
I'écrit et a I'oral.

e Maitrisent une langue étrangere dans la
perspective de gérer une relation clientele.




Le BIS MECP

Principaux criteres de réussite :

Motivation

et attrait pour le secteur d’activite

Capacite de travail

en autonomie




Le secteur Esthetique,
Cosmetique, Parfumerie

Secteur de la
BEAUTE et du
BIEN-ETRE

Pres de 45 000 entreprises en France.
Activités majoritairement liées aux soins de
beautée
(Instituts de beauté, centres de bien-
étre, Spas, centres de
Thalassothérapie...).

Fabricants de
COSMETIQUES

1500 entreprises en France
dont 82 %de MIC/PME,
avec un fort ancrage territorial.

Secteur phare et deuxieme
exportateur de I’économie francaise, il
est aussi leader européen et mondial.

Secteur de la
Secteur de la DERMO-

PARFUMERIE COSMETIQUE

2 560 points de vente.
Premier employeur du commerce
de détail spécialisé.

Regroupe deux circuits de
distribution :les pharmacies et les
parapharmacies.




Le BTS MECP

2éme annee

1ére année OPTION A
Management
Blocs de
competences 2eme annee
communes OPTION B

Formation Marque
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Le BTS MECP : compeétences communes

Développer des prestations esthétiques et des services de beauté et de
bien-étre respectueux des transitions écologiques

Concevoir ou realiser tout ou partie d'un projet d’'une entreprise, d'un pole
d’activité, d'un service

Biologie appliquée, cosmétologie, physique et chimie appliguee

5 semaines de PFMP en 1lere année
7 semaines de PFMP en 2eme année



Le BTS MECP

BC 1

Développer des prestations esthétiques et
des services de beauté et de bien-étre
respectueux des transitions écologiques

1. Concevoir ou réaliser des
prestations et services
esthétiques innovants

2. Concevoir ou réaliser une

prestation utilisant des
rayonnements ultra-violets (UV)

3. Concevoir ou realiser des
démonstrations de techniques
esthétiques innovantes

4. Dynamiser l'offre
commerciale et |la relation
client




Le BTS MECP

Environnement Professionnel

BC 1- Epreuve E3

4 enseignements - 1épreuve en CCF a partir

: : ; : Conception de prestations esthétiques et
de 2 situations d’évaluation

démonstrations de techniques esthéetiques

(fin de lere annee et fin de Zeme année)

Environnement commercial et relation client

Design de communication en esthétique
cosmetique




Le BTS MECP en 1lere annee

B C 2 1. Analyser les besoins d'une
entreprise, d'un pole d'activite,
d'un service.
Concevoir ou realiser tout ou partie d'un
: . : , -
projet d une entreprise, d'un pole 2. Participer a la conception ou a

) = i 7 ) -
d’activité, d'un service la réalisation d’un projet en lien

avec une entreprise dans le
respect de la RSE.

3. Communiquer avec les
différents services de |'entreprise

et ses partenaires




Le BTS MECP

BC 2 - Epreuve E4

3 enseignements Culture Economique, Juridique et
’ : Manageriale
1epreuve ponctuelle orale de 40 minutes e

Coeff 5 (ecrit 1+oral 4)

Au cours de situations vécues en milieu professionnel, le candidat

participe a la conception ou a la realisation de tout ou partie d'un Communication dans I’environnement
projet dont I'objectif est de developper I'entreprise. professionnel

Démarche de projet



Le BTS MECP

Expertise scientifique et Cing compétences :
teChnOIOgique - Epreuve E2 . Mobiliser des connaissances

scientifiques ou

Biologie appliquée, Cosmétologie technologiques

Physique et Chimie appliquée

1épreuve ponctuelle écrite - 3h o Analyser un dossier

Coeff 4 scientifiqgue ou technologique

o Interpréter des résultats

T
= 8
— ,,I_g _3.
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Le BTS MECP

Expertise scientifique et technologique

BIOLOGIE APPLIQUEE

En lien avec les techniques esthéetiques et les
produits cosmetiques, I'ensemble des structures
de la peau et de ses annexes sont abordes. La
dermatologie et I’hygiene alimentaire viennent
completer ses notions.
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Le BTS MECP

Expertise scientifique et technologique

COSMETOLOGIE

Acquisition d’'une connaissance approfondie du

produit cosmétique (ingrédients, textures et
effets) et de sa commercialisation, sous |es

aspects tant scientifiques, réglementaires,
commerciaux, que techniques.



Le BTS MECP
Expertise scientifique et technologique

PHYSIQUE

Les grandeurs physiques abordées  viennent
approfondir les connaissances des appareils

esthéetiques et leur cadre légal lors de l'installation d'un
environnement professionnel.

CHIMIE APPLIQUEE

Acquisition des notions de chimie nécessaires pour
commercialiser un produit cosmetique dans le respect
de la reglementation, des documents techniques et en
lien avec les specificités de la peau de chaque client.




En 2eme année : un choix d’option
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Bloc de compétences 3A

Manager une entité commerciale
dans le domaine de la beauté et
du bien-étre




BTS MECP Option MANAGEMENT

BC 3A

Manager une entité commerciale dans
le domaine de la beauté et du bien-étre
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1. A :Concevoir le projet
entrepreneurial et déployer le
management strategique.

2. A :Piloter le management
opérationnel.

3. A :Gérer les ressources
humaines.

4. A :Dynamiser un pointde
vente.




BTS MECP OPTION MANAGEMENT

Management de |'entité

BC 3A - Epreuve E5A  “™

4 enseignements
1épreuve ponctuelle écrite de 4h Management des équipes
Coeft 6

A partir d'un contexte professionnel et d’'une ou plusieurs situations de
management étayes par un dossier documentaire, le candidat est ameneé a
elaborer des réponses aux problématiques posées. Les investigations et les
réalisations pourront mobiliser I'outil numeérique. Cadre professionnel

Communication dans le cadre de la
promotion de |'entreprise




En 2eme annee : un choix fi‘option

Bloc fie compétences 3B

Animer, former et négocier dans le
cadre de stratégies commerciales
d’'entreprises de beauté et du
bien-étre.



BTS MECP
Option FORMATION MARQUES

BC 3B

Animer, former et négocier dans le cadre
de stratégies commerciales d’entreprises de
beauté et de bien-€étre
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1. B :Négocier et développer
I'activite.

2. B :Concevoir, réaliser et
évaluer des actions de formation,
d’animation.

3. B :Communiquer dans le
cadre de la promotion d’une
marque.

4. B : Animer une équipe de
conseillers de vente.




BTS MECP OPTION FORMATION MARQUES

BC 3B - Epreuve E5B

4 enseignements
1 épreuve ponctuelleécrite de 4h

Coeff 6

A partir d'un contexte professionnel et d’'une ou plusieurs situations de
strategies commerciales etayés par un dossier documentaire, le candidat
est amene a élaborer des réponses aux problématiques posees.
investigations et les réalisations pourront mobiliser I'outil numeérique.

Les

Techniques de neégociation relation
client

Gestion opérationnelle et
commerciale

Actions de formation et d’animation

Techniques de communication

C
C

C

ans le cadre de la promotion
‘'une marque, d‘'une prestation,
‘un appareil, d'un produit



Le BTS MECP - Nos partenaires professionnels

Des entreprises dynamiques qui accueillent et forment nos étudiantes en
stage (formation initiale) ou en apprentissage !

e Marques de cosmetique :

Api Sens, Caudalie, Biosalines, Nohem, Thalgo...
e Parfumeries :

Sephora, Beauty Success, Yves Rocher, Une heure pour soi...
e SPA, Thalassotherapie, parapharmacies, instituts...

Chaque annee:

de nombreuses etudiantes en stage et en
apprentissage dans les entreprises locales




Nos partenaires
professionnels

qui nous accompagnent chaque année
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MAKE UP
FOR EVER

g

LE CLUB DES
PROFESSIONNELS

BEAUTE PARIS

EI AVANTAGES:

A

Créateur de la mode professionnelie (7]
PARIS]




CONFERENCE MAKE UP FOR EVER
au lycée Jean Cassaigne

Conférence Make Up For Ever
au Lycée Jean Cassaigne

MAKE U
FOR EVE

PROFESSIONAL PARIS
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CONFERENCE LPG
au lycee Jean Cassaigne

Conférence avec une
formatrice 1L.PG
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CONFERENCE PERRON RIGOT
au chee Jean Cassaigne

LA BOUTIOUE BY

SERRON RIGOT Conference theéorique
et pratique

PERRON RIGO’ _ perron RigOt




“|LA VISITE DU SPA ODYSSEA
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BIOSALINES

ocean beauty

Visite entreprise
BIOSALINES le fie Ré
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Visite entreprise
YVES ROCHER




Le BTS MECP - Le programme ERASMUS

2 mois a |'étranger

rasSMmus—+



Poursuites d’études post BTS

Dans les domaines

e du Management et des Ressources Humaines Dans le secteur de I'Esthetique
u Commerce Cosmetique Parfumerie

c
c

o du Marketing et de la Communication DUJIEE RIS € ELIERSS BECURU R
c
C

e la Gestion d’'entreprise
e la Formation

En écoles spécialisees

(entrée en 3eme année de Bachelor)

o ISIPCA
En licences professionnelles - EW}SUE

e Ecoles de commerce
« Management des activités commerciales
o« Management et gestion des organisations : . .
. En formations professionnalisantes
e Management des centres de remise en forme et o« CQP Spa Manager o Ecole de maquillage ...
o de bien-étre par l'eau ... e CQP Spa Praticien o Ecole Socio Esthétique
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Le lycée, acteur De la filiere

LASECTION MECP AU LYCEE JEAN CASSAIGNE

e En 2025, 116 éleves et

etudiantes sur 3 niveaux :

CAP, BAC PRO et BTS

o Un lien étroit avec le
milieu professionnel

e Des évenements ciblés
bermettant de compléter
a formation

e Des taux de réussite élevée en BTS MECP

2025 :option A 100% o

2024 :option A 100% o
2023 :option A 100% o

Visites d'entreprises

btion B 100%
btion B 100%

btion B 100%

Participation aux concours Maquillage SLA

Voyage pedagogique

Participation au programme Erasmus

Partenariat Associations locales
Participation a la journée de la femme

Journée Clientele pour

Octobre ROSE
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Le lycee Jean Cassaigne,
accompagnateur vers la réussite

Mofialités fi'accompagnement

o Préparation au CAP ECP en BTS 1lére année
e Suivi individualisé
e Etablissement a taille humaine

Valeurs fie I'équipe péfiagogique :

Professionnalisme Cooperation Exigence



Groupe scolaire

SAMEDI 31 Janvier

De 9h a 16h.

co Ilég
ycee

JOURNEE

PORTES
'OUVERTES

,,,,,, mmGroupe scolalre Jean Cassalgne
T

' . e
LYCEE U FA
- ’ Avenue |F Kennedv a St Plerre du Mont -

BTS
l.l Voie générale ‘Vone STMG | MECP

ECOLE COLLEGE I Vone ;r)]rofessmnnelle Jame
. = Esthétique .
Chemln de Thore a Mont de Marsan B . Santé Sqoual y Prépa =
.
' ‘ Gestion Administration _Metlers
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MERCI POUR VOTRE
ATTENTION

Lycee Jean Cassaigne
Saint Pierre du Mont (40)



CONTACTS

Madame DARABASZ Véronique

Responsable pédagogique du BTS MECP
veronique.darabasz@gs-cassaigne.fr
06 78 70 88 33

www.gs-cassaigne.fr

Avenue JF Kennedy
40 280 Saint Pierre du Mont
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